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Pascal Langer zostat mianowany na stanowisko dyrektora dziatu sprzedazy

w regionie EMEA i Brazylii

1 lipca Leonardo ARAUJO opuscit stanowisko dyrektora sprzedazy regionu EMEA i Brazylii, ktére piastowat od 3 lat.
Objatl jednoczesnie stanowisko prezesa brazylijskiej spétki zaleznej Grupy NTN. Jego nastepca zostal Pascal LANGER,
od 2020 roku Head of ITG (International Trading Group) w NTN Europe. Jego celem jest dalszy rozwdj tego obszaru i
zwiekszenie sprzedazy jednostki biznesowej Automotive Aftermarket, ktorej portfolio produktow stale sie powieksza.

Pascal LANGER, pochodzi z Francji i Niemiec. Swoja
kariere na rynku czescie zamiennych rozpoczat w roku
2002 roku w grupie VALEO. Nastepnie wspofpracowat z
innymi wielkimi markami, takimi jak Delphi czy TMD
Friction, gdzie zajmowat stanowiska we Francji, a
nastepnie w 2011 r. w centrali w Niemczech. W latach
2016-2020, zanim dofgczyt do oddziatu Automotive
Aftermarket NTN Europe jako szef ITG, piastowat rézne
stanowiska w zakresie marketingu i sprzedazy o
miedzynarodowym zasieggu w TEMOT International i
InfoPro Digital.

W 2020 roku w celu poprawy
sprzedazy i relacji w ramach ITG,
utworzono stanowisko, ktére okazato
sie doskonatg okazjg do poszerzania
mojego doswiadczenia zawodowego.
Dzigki ~ podejsciu, w  ktorym
otworzylismy sie na miedzynarodowe
grupy oraz uczestnictwu w kilku
strategicznych dziataniach, wyraznie
wzmocniliSmy swojg pozycje” — mowi
Pascal LANGER.

Bazujagc na swoim ogromnym
doswiadczeniu, Pascal LANGER objat z dniem 1 lipca
nowe stanowisko dyrektora sprzedazy na region EMEA
i Brazylie. Zastgpi Leonardo ARAUJO, ktéry nadal
nalezy do zespotu kierowanego przez Christophe'a
IDELONA, wiceprezesa Automotive Aftermarket w NTN
Europe. Na tym stanowisku bedzie odpowiedzialny za
dalszy rozwdj sprzedazy Automotive Aftermarket
poprzez skupienie strategii na dwdch gtéwnych
obszarach: znaczacym rozszerzeniu asortymentu
produktéw oraz ekspansji w krajach regionu EMEA-
Brazylia, gdzie istnieja znaczne mozliwosci wzrostu.

,Ostatnio znacznie rozszerzyliSmy nasza oferte
produktow, wprowadzajac na rynek  game
amortyzatorow oraz rozszerzenia do przektadni,
zestawdéw tancuchéw i pojazdéw  ciezarowych.

Bedziemy to kontynuowaé w najblizszej przysztosci, aby
umocni¢ pozycje NTN Europe jako specjalisty w
dziedzinach takich jak: strega kota, uktady napedowe
czy ustugi. Jestem bardzo szczesliwy, ze moge podjac
nowe obowigzki, zwlaszcza w okresie tak
dynamicznego wzrostu NTN Europe” — komentuje
Pascal Langer.

~Wespaniale jest widzie¢ jak Pascal awansuje w zespole
sprzedazy, dzieki tej nominacji. UmiejetnoSci, ktore
zdobyt w trakcie swojej kariery, podczas wykonywania
zadarh w miedzynarodowych zespotach w ITG, jego
znajomo$¢ naszego portfolio produktow i jego
umiejetnosci obiecujg wspaniate sukces na stanowisku
dyrektora sprzedazy na region EMEA i Brazylie” — mowi
Christophe IDELON.

Aby w dalszym ciggu wspiera¢ grupy miedzynarodowe,
Pascal LANGER bedzie w dalszym ciggu tymczasowo
petnit swoje poprzednie obowigzki do czasu mianowania
nowego szefa ITG.

I N Brands of
NTN | SNE NTN corporation



®
Brand of NTN Group

Press contacts :

e MIDNIGHT PURPLE

Emilie DESLANDES
edeslandes@midnightpurple.fr
+33(0) 671241701

Camille HUZE
chuze @midnightpurple.fr
+33 (0)1 53 20 49 03

e NTN Europe

Carol DONAT
carol.donat@ntn-snr.fr
+33 (0)6 77 02 87 04

: N Brands of
NTN | s"& NTN corporation


mailto:edeslandes@midnightpurple.fr
mailto:chuze@midnightpurple.fr
mailto:carol.donat@ntn-snr.fr

